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Pénz vagy batorsag?

Még a huszas éveim elején tortént, amikor teljesen kezd6ként nagyon kellett volna egy
eladas. Egy akkor még viszonylag sokba keril6 gyégyaszati segédeszkozt forgalmaztam. Az lgyfél,
akihez bejutottam, egy lzletember volt, sokkal tapasztaltabb, mint én. Rogton azzal kezdte, hogy ez
az ar sok és mennyit tudok engedni. En persze csak a jutalékom terhére akciézhattam és az lett a
vége, hogy kemény 1.000.- Ft-ot kerestem.

Ndlad is hatassal van a pénziigyi helyzeted arra, hogy milyen magabiztosan targyalsz.
ErtékesitGként és targyaloként is.

Ha van pénzed, akkor sokkal magabiztosabb leszel, mert azt is megteheted, hogy
megallapodas nélkiil barmikor feldllj. igy nem tudjak felmosni veled a padlét. Nem tudnak
elfogadtatni olyan feltételeket, amelyeket csak azért fogadsz el, mert nagyon kell a megallapodas.

Vannak olyan cégek, amelyek rendszeresen visszaélnek azzal, hogy az lgyfélnek sziiksége van
a pénzre. Példaul a hasznaltcikk kereskeddk az eladdiknak nagyon alacsony arakat szoktak ajanlani,
mert tudjak, hogy nagyon kell a nekik pénz.

Nem ennyire nyilvanvaldan ezt a mddszert tobb, értékesitSket toborzd cég is hasznalja. Vagy
ugy, hogy az értékesitGkre terhelik az dllandd koéltségeiket (pl. irodabérleti dij formajaban) vagy a
belépést megel6z6 képzésért fizetni kell és cserébe a "nagy pénzzel" kecsegtetnek. Egyes cégeknél
ilyen a kaucio, amit vagy visszaadnak kilépéskor, vagy nem.

Okolszabalyként én azt mondom, ha valahol a lehet&ségért cserébe elére kell fizetni, akkor az
minimum gyanus. Erdemes végiggondolnod, hogy mi térténik a pénzzel ,milyen értéket kapsz érte és
a cégnek mi lehet a valddi érdeke? A késziil6 konyvemben lesz egy fejezet a cégvalasztas
szempontjairdl, ott részletesebben irok majd errdl a témardl.

A targyalas soran azért veszélyes, ha a partner tudja vagy sejti azt, hogy nagyon kell a pénz,
mert olyan er&s itSkartyat kap a kezébe, amellyel sok mindent elérhet. Arengedményt,
tobbletszolgaltatast, visszatéritést a jutalékodbdl, barmit.

Ez a kényszer nagyon kiszolgaltatottd tehet a targyalds sordn. Ez arra is igaz, ha nem a pénz,
de valami mas miatt feltétlentl meg kell k6tnéd a megdllapodast.

Ezért van az, ha nincs sziikséged a megallapodds megkotésére vagy legalabb ennek a latszatat
tudod kelteni, eredményesebb leszel.

De mit tegyél, ha nincs pénzed?
Két dolog javitja a targyalasi pozicidd: a lehetGségek teremtése és a batorsagod.

A lehet6ségek teremtése azt jelenti, hogy ha csak egy lgyfeled van, akivel megallapodds el6tt
allsz, akkor szinte barmit megtehet veled. Ha harom lgyfeled van, akkor, ha egy kiesik, marad még
két eladasra jutd bevétel, ezért mindharom ligyféllel szemben sokkal jobb a pozicidd.
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A batorsagod abban segit, hogy a rossz anyagi helyzeted ellenére is merd vallalni a nemet
mondas kockazatat. Ekkor tudod, milyen hatart hdzol a targyalépartnerednek és nem engeded, hogy
atlépje azt. Itt azért kell batornak lenned, mert megeshet, hogy pénz nélkil maradsz.
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Ugy tudod névelni, ha a targyalds elStt elemzed mindkett&tok targyaldsi pozicidjat és akkor
pontosan tudni fogod, hol vannak az 6 gyenge pontjai. Errél az elemzésrél Utmutatét talalsz a blogon,
itt, a 4. pontban:
http://ertekesitestamogatas.blog.hu/2017/01/15/targyalas _nehez emberekkel de hogyan .

igy akkor is magabiztosan fogsz targyalni és eladni, ha éppen kevés a pénzed.

frd meg nekem, mi vdlt be, mi tértént, amikor elkezdted haszndini ezeket a médszereket!

Ha kérdésed van, azt is ird meg, vdlaszolni fogok!
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